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e QuSta ensenzl

cQuiénes somos?

En Vidroop somos una plataforma creadora de Escuelas Online, con mas de 15 anos de experiencia
ayudando a formadores, coaches y expertos a crear, lanzar y escalar sus negocios de formacion
online.

A diferencia de otras plataformas, en Vidroop no solo te damos la tecnologia para montar tu escuela
online, sino que ademas te ensenamos paso a paso como crear y vender tus cursos de forma
profesional.

Nuestra tecnologia esta disenada con los principios de Neuroeducacion, Educacion Emocional y
Programacion Neurolinguistica (PNL), lo que hace que tus alumnos aprendan mejor, se mantengan
motivados y finalicen sus formaciones con exito.

Uno de nuestros mayores logros es el desarrollo del Mapa del Aprendizaje, un sistema exclusivo que ha
permitido que hasta el 92,4% de los alumnos que inician una formacion en Vidroop la terminen con
éxito, frente al promedio del 12,6% de otras plataformas del mercado.

Actualmente, Vidroop cuenta con miles de formadores en mas de 56 paises, consolidandose como
referente mundial en la fusion entre tecnologia educativa y neuroeducacion aplicada.

Este Plan Personalizado fue creado por nuestro equipo con el propodsito de mostrarte el potencial real
de tu proyecto y ayudarte a descubrir como transformar tu conocimiento en una escuela online
rentable, humana y sostenible.
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Mas de 1.000 historias que inspiran...
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Formulario que completaste

1. ¢Cual es tu situacion actual? 5. ¢ Qué te gustaria lograr con tu escuela online?

Vendo cursos online pero quiero crecer mas Crecer en ventas

2. ; Qué tematica ya ensenas o tienes pensado empezar a 6. ; Estas dispuesto a invertir tiempo y dinero en tu
ensenar online? negocio de formacion online?

Consumos digitales Si, estoy listo para invertir en serio

3. ¢ Qué conseguiran tus alumnos gracias a tu formacion? 7. ; Qué tipo de ayuda sientes que necesitas mas ahora?
(Promesa Formativa) Hacer publicidad paga en Meta (Facebook e Instagram) para
Formacion conseguir mas alumnos

Escalar lo que ya tengo para vender mas
4. ;Tienes cursos ya creados? (bajo, medio y alto precio) ;A
queé precio los estas vendiendo? 8. ¢, Qué facturacion anual te gustaria alcanzar con tu
Si escuela online?

Menos de 20.000 ddlares al ano

l» vidroop
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Gracias a la herramienta “Facebook Insights” analizamos tu tematica y
encontramos que, en tu caso, Carolina hay mas de 50 millones de
personas interesadas en habla hispana.

iFelicitaciones! Este es un mercado con gran potencial, y aplicando las
estrategias de marketing correctas podras llegar a muchos de esos
alumnos y convertirlos en parte de tu comunidad.

Mira a continuacion todo el potencial que esta a tu alcance.

l» vidroop
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Entre 50 millones a 58 millones de personas

Las estimaciones se basan en las ubicaciones y los criterios de
segmentacion seleccionados e incluyen factores como el
comportamiento de los usuarios de Facebook, los datos

demograficos y el lugar.

Hombres

| vidroop

Mujeres

Paises interesados

Alumnos Potenciales

Estan disenadas para calcular el numero aproximado de personas de una zona concreta
gue pueden ver un anuncio publicado por un negocio

Principales paises

Mexico
Colombia

United States
10,6%

Argentina
9,9%

Peru
9,5%

Ecuador
5,7%

Chile
4,2%

14,4%

38,9%
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Estrategias
de Marketing

| vidroop

En Marketing Online existen muchisimas estrategias: algunas
funcionan (y muy bien) y otras no tanto.

En base a nuestra experiencia, te recomendamos las
siguientes que sabemos de primera mano que estan
generando alto nivel de conversion y facturacion.

Dichas estrategias las hemos utilizado nosotros y nuestros

alumnos para vender talleres presenciales, talleres online y
productos de alto valor.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



1° Estrategia: Semana de Aprendizaje e

Esta increible estrategia consiste en dar 2 o 3 dias de contenido gratuito siguiendo la “Secuencia Emocional” te ganas la confianza mostrando
el potencial que tiene tu formacion y como puedes ayudarles. Validos para ofrecer formaciones de medio y alto precio.

.'_.| W S 2
.................................... > -
A 2 7 7
.
Pagina de Captura Clase 1: Clase 2: Clase 3: Formulario de Compra
(Oportunidad) (Empoderar) (Mapa) Carta de Venta
:Resultados conseguidos? :Donde aprender?

Alexandra Paz (Colombia)
Estética Profesional Natural

“Con 280 dodlares de inversion en WEBlNARS

b

5
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Micropigmentacion y Tatuaje Areola Lanzate a
“Con 200 délares de inversion en

publicidad vendi 18 mil délares.”

| Virginia Schlesinger (Argentina)

~

ZMU

publicidad facturé 23 mil dolares”

: .‘facebqok 4 2

& . .
-

Webinars que Venden (WeVe) Lanzate a Facebook (LanFa)

Feli Garcia (Espana)
Escribir mi Libro de Crecimiento Personal

“Con 4.000 dodlares de inversion en

publicidad facturé 36 mil ddlares.” Formaciones con contenido grabado y clases en vivo
v incluidos en licencias Vidroop Avanza, Crece y Vuela.

Marcelo Jafre (Argentina)

Psicologo

“Invirtiendo 600 délares en publicidad
vendi 15 mil délares de mi curso.”




2% Estrategia: ABC (Automatico Bajo Costo) 11

En esta facil estrategia luego de crear un simple video ABC de 7 minutos siguiendo nuestra “Secuencia Emocional” de venta, te ganas la confianza
mostrando el potencial que tiene tu formacion y como puedes ayudarles. Validos para ofrecer formaciones de bajo, medio y alto precio.

Curso Online
Bajo Costo (37 €)
y GRATIS1a 1

:Resultados conseguidos?

Marcela Levrio (Argentina)
Constelaciones Familiares
“En 1 mes ha generado mas
de 200 ventas automaticas.”

Ali Ochandiano (Espana)
Nutricion Emocional

“En 2 meses ha generado mas
de 100 ventas automaticas.”

(v
- .................> 0 0
Formulario Agendar
Situacion Actual Sesiones 1a 1

Ana Ledesma (Argentina)
Florista

“En 4 meses ha generado mas
de 300 ventas automaticas.”

Monica Vazquez (Espana)
Baile Flamenco

“En 2 meses ha generado mas
de 100 ventas automaticas.”

Contenido de
Valor Previo

Entrega de Valor +
Venta Siguiente Producto

:Donde aprender?

ch

Lanzate a

~ facebook .

o Oul
-

Ventas Automaéticas (VAs) Lanzate a Facebook (LanFa)

vV

Formaciones con contenido grabado y clases en vivo
incluidos en licencias Vidroop Crece y Vuela.
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CalculaSonadora
+30K al ano

Como nos compartiste, Carolina tu objetivo de facturacion es de 30K al
ano.

Con la CalculaSonadora vas a ver coOmo, con una estrategia sencilla
basada en solo 2 cursos bien posicionados, este objetivo no solo es

posible, sino alcanzable en menos tiempo del que imaginas.

Esta herramienta exclusiva de Vidroop esta disenada para ayudarte a
definir metas anuales claras y aterrizar tus suenos en numeros reales.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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6 CalculaSonadora: Mis Productos Oro

MasterClass: #NOMBRE# Facebook Taller Online: #NOMBRE#

Alumnos Precio Cada 1€... Inversion Conversion Precio Totalisimo

19 | 1° Cuatrimestre (ene-abr) 30 37 € 1.110 € 2,00 € 555 € 2° | 30% 9 599 € 5.391 € | 6.501 €
3% | 2° Cuatrimestre (may-ago) 50 37 € 1.850 € 2,00 € 025 € 4° | 30% 15 599 € 8.985 € | 10.835 €
5° | 3° Cuatrimestre (sep-dic) 60 37 € 2.220 € 2,00 € 1.110 € 6° | 30% 18 599 € 10.782 € 13.002 €
140 Total 5.180 € 2.590 € 42 Total 25.158 €
e Resumen ‘-I"X-....."'-.
" Yea,
““ ....
“ O.
Total Anual (Taller + SP): 30.338 € el ’0.‘
L 2
Facturaciéon Mensual (Media): 2.528 € ."
...
|
Inversion Facebook (Anual): 2.590 € .
Cada 1 € invertido... 11,71 € .
Retorno de Inversién (ROI) 1.171 % "‘
.
.
L ]

» vidroop

Descargar aqui > https://bit.ly/Calcula30K E



Resultados con
Netflix Formacion

l» vidroop
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Opcion 1: Membresia de 27 €/mes

50 socios — 50 x 27 = 1.350 €/mes (16.200 €/ano)
100 socios — 100 x 27 = 2.700 €/mes (32.400 €/ano)
200 socios — 200 x 27 = 5.400 €/mes (64.800 €/ano)

Opcion 2: Membresia de 47 €/mes

50 socios — 50 x 47 = 2.350 €/mes (28.200 €/ano)
100 socios — 100 x 47 = 4.700 €/mes (56.400 €/ano)
200 socios — 200 x 47 = 9.400 €/mes (112.800 €/ano)

Opcion 3: Membresia de /7 €/mes

50 socios — 50 x 77 = 3.850 €/mes (46.200 €/ano)
100 socios — 100 x 77 =7.700 €/mes (92.400 €/ano)
200 socios — 200 x 77 = 15.400 €/mes (184.800 €/ano)

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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Pepitas Vidroop

En Vidroop hemos reunido estrategias y aprendizajes que ayudaron a
miles de formadores a crecer. Analizando tu caso, sabemos que varias de
estas Pepitas de Oro pueden marcar una diferencia en tu proyecto.

Aqui te compartimos algunas gratis: ideas simples, practicas y con gran
iImpacto. A veces, un pequeno ajuste abre la puerta a grandes resultados.

Disfruta estas pepitas y segui avanzando hacia tu escuela online sofiada.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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cQué vas a descubrir?

Ensenar online y ensenar presencial son como hablar dos
idiomas distintos. Para que tus alumnos comprendan,
recuerden y apliqguen lo que compartis, es clave saber
“traducir” tu mensaje al formato digital.

En esta Pepita Vidroop te mostramos como estructurar un
video siguiendo la metodologia de 10 pasos del Método
MOL (Maestros OnLine), nuestro modelo pedagogico

Enamora Ensenando

|_eccion 10 | ) .
T A, patentado para ensefiar por internet.
_ Descubrirds cémo captar la atencion de tus alumnos desde
el inicio, mantenerlos conectados y lograr que no solo
41:44 Abel Aubone aprendan, sino que tambien pongan en practica lo que

aprenden.

Mira el video: https://bit.ly/La-Leccion-10

l» vidroop
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Brilla con tu Semana de Aprendizaje

Paso 5. Secuencia

20:22

| vidroop

Fmocional

Abel Aubone

¢ Qué vas a descubrir?

Muchos formadores entregan contenido gratuito de gran
valor en internet... pero al final no venden nada. El problema
no es el conocimiento que comparten, sino la falta de una
secuencia emocional que conecte el interes del alumno
con el deseo real de inscribirse en su formacion.

Despues de 15 anos de lanzamientos online, mentorias a
miles de formadores y la creacion de miles de escuelas
online, en Vidroop descubrimos una estructura de cinco
pasos que transforma a un interesado en cliente
comprometido.

En esta Pepita Vidroop vas a conocer como funciona esa
secuencia emocional y como aplicarla para que tu mensaje

no solo inspire, sino que tambiéen genere ventas reales.

Mira el video aqui: https://bit.ly/SecuenciaEmocional

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



cQue curso crear?

-scalera de valor

| vidroop
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:Qué vas a descubrir?

Para que una escuela online sea rentable y sostenible, no
alcanza con tener un solo curso. La clave esta en disenar
una escalera de valor, es decir, una estructura de
productos que acompane a tus alumnos paso a paso y les
permita seguir aprendiendo con Vvos.

En esta Pepita Vidroop vas a descubrir coOmo crear tu propia
escalera de valor y, ademas, conoceras los 10 tipos de
cursos online que podes desarrollar para organizar tu
escuela y multiplicar tus oportunidades de ingresos.

Mira el video aqui: https://bit.ly/Escalera-de-Valor

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Objetivo Principal

Pasar de vender cursos de forma aislada a tener un sistema escalable y predecible
gue te permita crecer en ventas de manera constante mediante publicidad paga y
una estructura clara de productos.

Tu meta no es crear mas cursos, sino vender mas lo que ya tienes, organizandolo
estratégicamente.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Paso 1: Crear una Escalera de Valor

Actualmente ya vendes cursos online, lo cual es una excelente base. Ahora debemos organizarlos
en una estructura estratégica de tres niveles para maximizar ingresos.

1] Producto de bajo precio (37-57 €)

Debe ser un curso concreto y practico dentro de consumos digitales, enfocado en un resultado
especifico y rapido.
— Funcion: atraer nuevos compradores y generar primeras ventas constantes.

2] Producto de precio medio (300-500 €)

Un programa mas estructurado donde el alumno profundice el método y obtenga transformacion
real.

— Funcion: convertir compradores iniciales en clientes de mayor valor.

3] Producto de alto valor (+1000 €)

Puede ser mentoring, programa avanzado o acompanamiento premium.
— Funcién: aumentar la facturacion total y dejar de depender solo de volumen.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Paso 2: Crear un ABC (Automatico Bajo Costo)

Crearas un video de 7 a 10 minutos para vender el producto de entrada (37-57 €).

Estructura:

* Problema: confusion o mala gestion en consumos digitales.

« QOportunidad: con método y formacion clara se pueden tomar mejores decisiones.
* Presentacion del curso de entrada.

« Llamado a la accion directo.

« Después de la compra, se regala una sesion 1 a 1.

Obijetivo del ABC: vender el producto de entrada de forma automatica.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Paso 3: Sesiones 1 a 1 para vender productos mayores

Cada comprador del producto de entrada accede a una sesion 1 a 1 contigo.

En esa sesion:

 Analizas su situacion.

» Detectas oportunidades de mejora.
* Presentas una Oferta Irresistible del programa de 300-500 € y/o el de +1000 €.

Al inicio lo haces tu.
Mas adelante puedes delegarlo a un closer.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Paso 4: Comenzar con inversion publicitaria

28

Iniciar con 10—-20 €/dia en Meta Ads enviando trafico al ABC.

Meta inicial:

* Recuperar inversion con el producto de bajo precio.
* Algunos clientes de Vidroop logran multiplicar x2.

Si el sistema responde bien, escalar 15-20% semanal.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Plan de Carolina
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Paso 5: Escalar y delegar las ventas

Cuando la publicidad sea estable:
 Aumentar presupuesto.
* Delegar cierres a un closer (10% comision).

« Elegir closers segun mercado (Latam o Europa).
* Tu te enfocas solo en crear contenido y mejorar formaciones.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online



Ana Rettberg Ledesma

( Argentina )

Tematica: Negocio Flores y Decoracidon de Bodas
Estrategia: Ventas Automaticas + Sesion1a 1l

Inversion Publicitaria: 1.000 délares (al mes)

Ventas del 1° Producto: 39
Precio: 47 dolares (Plan Personalizado)

Venta Productos:
Precio: 1° 579 dolares; 2° 1.499 dolares;
3°1.999 ddblares y 4° 3.299 ddlares

Total facturacion:
Septiembre = 22.698 ddélares (x22 USD)

l» vidroop
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Ali Ochandiano

( Espana)

Tematica: Peso Saludable
Estrategia de Marketing: ABC + Sesién 1 a1

Inversion Publicitaria: 3.779 €

Ventas del MasterClass: 87
Precio: 37 €(3.219 €)

Ventas del Sesion 1 a 1: 35 (40% conversion)
Precio: 17 € (595 €)

Ventas de Formacion Online: 17 (48% conversion)
Precio: 1.497 € (25.449 €)

Facturacion total: 29.263 € (x7,74 €)

l» vidroop
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Puntos Positivos

l» vidroop

Punto 1: Base activa

Ya vendes cursos online, no empiezas desde cero.

Punto 2: Claridad en el objetivo

Quieres crecer en ventas, eso facilita la estrategia.

Punto 3: Mentalidad de inversion

Estas listo para invertir en serio, clave para escalar.

Punto 4: Mercado amplio

32

Los consumos digitales permiten crear diferentes niveles de oferta.

Punto 5: Enfoque correcto

Sabes que necesitas publicidad paga y escalamiento, exactamente el siguiente paso ldgico.

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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;. Te gustaria que te
ayudemos en estos pasos?

33



Mapa Formativo Vidroop
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Paso 7:
Gestin Campanas
Publicitarias
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> Descargar Mapa Formativo Vidroop: https://bit.ly/Mapa-Formativo

| vidroop

Imagina tener un camino claro y probado que te lleva desde tu primera idea de
curso hasta escalar una escuela online capaz de facturar miles de euros y llegar
a miles de alumnos. Eso es el Mapa Formativo de Vidroop.

Basado en casi 15 afnos de experiencia y en miles de lanzamientos reales,
disenamos una metodologia de 12 pasos que cubre todo lo que necesitas:

- Desde convertir una idea en curso y crear tu escuela online,
- Hasta gestionar alumnos, campanas publicitarias y ventas automaticas,
- 'Y finalmente, escalar tu negocio al siguiente nivel.

Cada licencia de Vidroop (Inicia, Avanza, Crece o Vuela) te abre las puertas a un
nivel distinto del mapa, con acceso a formaciones especificas, herramientas y
plantillas que se adaptan a la etapa en la que te encontras. Asi, siempre sabras
qué paso dar y como darlo.

El resultado: un negocio de formacion online solido, escalable y con un sistema
que no depende de la suerte, sino de un plan probado que funciona.
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Mapa Formativo Vidroop

+ 1curso
« 1mapa

+ 1 producto
+ 10 alumnos

> vidroop Gratis  + 1 punto de venta

Paso 0: Conociendo
Vidroop
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= llimitados cursos

* llimitados mapas

+ llimitado productos

+ llimitado puntos de venta
* 500 alumnos

* llimitados cursos

+ llimitados mapas

+ llimitados productos

+ llimitades puntos de venta
e + 2,000 alumnos
+ 1 administrador + 2 administradores
+ 1 profesor + 3 profesores

~ - b Uidl‘OOp Inicia * 2 instructores . D \fidrOOp Avanza « Jinstructores

. P 6: Paso 7:
Paso 1: Convertir Paso 2: Crear Paso 3: Vender Paso 4: Mapa de B d I:as_os. dimient: Crear uﬁash_oﬁamenm Gestidn Eampaﬁas
idea en un Curso mi Escuela Online Flash el Curso Online Lanzamientos ases del Emprendimiento (Semana de Aprendizaje) Publicitarias
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Alumnos
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= llimitados cursos » llimitados cursos
= llimitados mapas » llimitados mapas
C itados productos » llimitados productos
= llimitados puntos de venta + llimitados puntos de venta
= 5.000 alumnos * 10.000 alumnos
* 3 administradores - — * 5 administradores
. = 5 profesores L * 10 profesores

U \ndrOOp Crece . sintructores . b Vidroop Vuela * 10 intructores

2
Escalar y Expandir
mi Negocio Online
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CURSO

Maestros Online (MOL)

Con Maestros Online te ensefiamos no solo a crear tu
primer curso online de bajo costo, sino tambien como
prepararlo para que sea la base para tus siguientes
productos de alto valor.

Descubriras como emocionar en el online a través de un
modelo pedagogico patentado que incluye Neuro
Educacion, Educacion Emocional y PNL enfocado a la
formacion.

Si ya formas parte de Vidroop Avanza, Crece o Vuela,
puedes acceder sin costo adicional.

l» vidroop
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Paso 1: Crear una Escalera de Valor

Actualmente ya vendes cursos online, lo cual es una excelente base. Ahora debemos organizarlos
en una estructura estratégica de tres niveles para maximizar ingresos.

1] Producto de bajo precio (37-57 €)

Debe ser un curso concreto y practico dentro de consumos digitales, enfocado en un resultado
especifico y rapido.
— Funcion: atraer nuevos compradores y generar primeras ventas constantes.

2] Producto de precio medio (300-500 €)

Un programa mas estructurado donde el alumno profundice el método y obtenga transformacion
real.

— Funcion: convertir compradores iniciales en clientes de mayor valor.

3] Producto de alto valor (+1000 €)

Puede ser mentoring, programa avanzado o acompanamiento premium.
— Funcién: aumentar la facturacion total y dejar de depender solo de volumen.
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CURSO

TOP 10 de Formaciones Online

Con Top 10 de formaciones online descubriras cuales
son los 10 tipos de Cursos Online que puedes crear y
como disenarlos con la ayuda de la I|A.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Inicia, Avanza, Crece y Vuela.

l» vidroop
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3] Producto de alto valor (+1000 €)

Puede ser mentoring, programa avanzado o acompanamiento premium.
— Funcioén: aumentar la facturacion total y dejar de depender solo de volumen.
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CURSO
Ventas Automaticas (VAs)

Ventas Automaticas no es solo una estrategia de
marketing. Es una forma de vivir con mas libertad, sin
dejar de vender.

Te ensefiamos coOmo crear estructuras que funcionan
solas: mientras estas trabajando en otra cosa,
descansando o simplemente viviendo.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Crece y Vuela.

l» vidroop
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Paso 2: Crear un ABC (Automatico Bajo Costo)

Crearas un video de 7 a 10 minutos para vender el producto de entrada (37-57 €).
Estructura:

* Problema: confusion o mala gestion en consumos digitales.

« QOportunidad: con método y formacion clara se pueden tomar mejores decisiones.
* Presentacion del curso de entrada.

* Llamado a la accion directo.

* Después de la compra, se regala una sesion 1 a 1.

Obijetivo del ABC: vender el producto de entrada de forma automatica.
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CURSO
Ventas Automaticas (VAs)

Ventas Automaticas no es solo una estrategia de
marketing. Es una forma de vivir con mas libertad, sin
dejar de vender.

Te ensefiamos coOmo crear estructuras que funcionan
solas: mientras estas trabajando en otra cosa,
descansando o simplemente viviendo.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Crece y Vuela.
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Paso 3: Sesiones 1 a 1 para vender productos mayores

Cada comprador del producto de entrada accede a una sesion 1 a 1 contigo.

En esa sesion:

* Analizas su situacion.
» Detectas oportunidades de mejora.

* Presentas una Oferta Irresistible del programa de 300-500 € y/o el de +1000 €.

Al inicio lo haces tu.
Mas adelante puedes delegarlo a un closer.
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CURSO

Aguilas

Con Aguilas es una comunidad de formadores donde
analizamos los lanzamientos antes y después. Aprendes
viendo como venden otros.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Avanza, Crece y Vuela.

l» vidroop

Paso 4: Comenzar con inversion publicitaria

Iniciar con 10-20 €/dia en Meta Ads enviando trafico al ABC.

Meta inicial:

* Recuperar inversion con el producto de bajo precio.
* Algunos clientes de Vidroop logran multiplicar x2.

Si el sistema responde bien, escalar 15-20% semanal.
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Paso 5: Escalar y delegar las ventas

S , y , Cuando la publicidad sea estable:
ESCALA Negocio Formacidon Online

Aumentar presupuesto.

Delegar cierres a un closer (10% comision).

Elegir closers segun mercado (Latam o Europa).

Tu te enfocas solo en crear contenido y mejorar formaciones.

Escala es una experiencia pensada para formadores
gue sienten que han llegado a un punto donde

crecer requiere mas esfuerzo del que estan
dispuestos a dar. Y que quieren otra forma. Mas clara.
Mas sostenible.

Porque si, es posible crecer sin saturarte, sin
sobrecargarte, sin poner en riesgo lo que ya
lograste.

Para los clientes Vidroop, esta incluido GRATIS con la
suscripcion de Vidroop Vuela.

l» vidroop
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Vidroop Inicia ano

$888.799

( $88.799 mes )

v' Formaciones y mapas ilimitados
v" Productos ilimitados

v" 500 alumnos

Formaciones Destacadas
v" Maestros OnLine (MOL)

v" Pago anual MOL en vivo

iSi quiero Iniciar!

Primeros

Dasos



Vidroop Avanza ano

$1.787.799

( $178.799 mes )

v' Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v' 2.000 alumnos

Formaciones Destacadas

Vidroop Crece ano

$2.888.799

( $288.799 mes )

v' Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v 5.000 alumnos

Formaciones Destacadas

Presencial Siguiente Nivel (SiNi)

Vidroop Vuela ano

$4.488.799

( $448.799 mes )

v" Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v 10.000 alumnos

Formaciones Destacadas

Presencial Siguiente Nivel (SiNi)

Escala

v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine
v" Webinars que Venden v" Ventas Automaticas v" Ventas Automaticas
v' Lanzate a Facebook v" Webinars que Venden v" Webinars que Venden
v" Emprender desde la Emocion v' Lanzate a Facebook v Lanzate a Facebook
v" Emprender desde la Emocion v" Emprender desde la Emocion
v" Club de Aprendizaje v" Club de Aprendizaje
iSI quiero Avanzar! v Aguilas v Aguilas
v v
v
v

Escribir Mi Libro

iSi quiero Crecer!

iSl quiero Volar!

Crear tu

negocio

Precio Web Vidroop.com



Vidroop Inicia afio $-888-799

$699.000

( Ahorro -$1897.799 )

v' Formaciones y mapas ilimitados
v" Productos ilimitados
v" 500 alumnos

Formaciones Destacadas
v" Maestros OnLine (MOL)

Bonus Especial
v Maestros OnLine: Edicion en Vivo

Por sélo $ 1915 al dia

Negocio y Formacion al precio de un café

Primeros

Dasos



Vidroop Avanza ano $1-787-799

$1.429.000

( Ahorro -$ 358.799 )

v" Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v 2.000 alumnos

Formaciones Destacadas

Vidroop Crece ano $-2.888.799

$2.299.000

( Ahorro -$ 589.799 )

v' Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v 5.000 alumnos

Formaciones Destacadas

Vidroop Vuela ano $-4-488.799

$3.589.000

( Ahorro -$ 899.799 )

v" Formaciones y mapas ilimitados

v" Productos ilimitados
v 10.000 alumnos

Formaciones Destacadas

v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine v" Maestros OnLine
v" Webinars que Venden v" Ventas Automaticas v Ventas Automaticas
v' Lanzate a Facebook v" Webinars que Venden v" Webinars que Venden
v Emprender desde la Emocion v’ Lanzate a Facebook v Lanzate a Facebook
v ¥ v" Emprender desde la Emocion
Bonus Especial ($971.037) Emprender desde la Emocion ) a
. . v Club de Aprendizaje Club de Aprendizaje
v" Maestros OnLine (toda la vida) ) V0 e .
v Aguilas: Feedback Lanzamientos Aguilas: Feedback Lanzamientos
v Presencial Siguiente Nivel (SiNi) 7 (FEEEEE] SIS RN
. ’ v Escala
Por solo $ 3.915 al dia .
Negocio y Formacion al precio café y tostadas 7 Mipesies Onllins (eee [ k)
v 1 curso Vidroop toda la vida Bonus Extra ($7.699.022)
v" Maestros OnLine (toda la vida)
: ’ v 3 cursos Vidroop (toda la vida)
Por solo $ 6.298 al dia v" Escribir Mi Libro (toda la vida)

Negocio y Formacion precio sandwich y bebida

Crear tu

Nnegocio

Por sélo $ 9.832 al dia

Negocio y Formacion al precio hamburguesa

Pago Contado -20%
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Mira a lo que han conseguido clientes Vidroop
gracias a nuestro acompanamiento e inspiracion...

Plan Personalizado para crear una Escuela Online
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i i isti iC ncial Siguiente Nivel (SiNi) s
Ventas clientes Vidroop que asistieron a nuestra formacion prese g W ! ﬁ%

" 4.117.57854 dolares

PLAN’

11.151 formaciones online
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;. Te gustaria ver un
video tuyo del futuro?
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Mas de 1.000 historias que inspiran...
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“Me encantd. Muchisimas gracias por esta — e algo hermoso, me llenaron elalma. Y Cynthia Ricart 'fmmcmb-ﬂmrwﬂfm V"“"‘m‘" ) “Siento que he sentado unas buenss raices, ”“"C""'"‘W : “Me llevo un recuerdo del futuro. [..] Y me R\chardc&ma “Ahora me emociona mucho més miestre-  Luz Verbnica “Me llevo muchisimo aprendizaje y claridsd.  Dorina Covalciue
semana stper intensa en todos los senti- 0'(5““") pudeverquesfsepuede Joyeria da mucha fuerza (E m) - me siento con més confianza (E“‘ “) of Ade encantd el calor digital del grupo. * lla polar. [...] Me encantd la semana Gutiérrez 4 Jﬂs!aemmcmmmm:o— Nutricidn
dos,” spaia) (Argentina) peioe par empvender e (Espom) Nutriciér

)

u 0124

“Ha sido una bonita experiencia, un bajar a “Sobre todo, me impactaron las experien- Evelia Rulz Dori Mord - . Cloudia Zanutt “Fue uns ex; muy bonita re-  Ménica Sedano ‘Gnchsparesusenmodeexp«mbs, Susy Nieto “He tenido el placer y ef honor de aprender, . “Fue como una inyeccidn de energla, espe- ’
tierra nuestros proyectos.- Esther Gotor clss de Jos compsAieros. ] Escomouns  Crecimiento jsft;yor::ycmum;dnyﬂus:’:da! Jgog Deniienen TS Mok 11 k- e veladora. [.] Muchas gracies  todos ycada  Espritualided 2 : Yo  Coaching htegror aplicar, priorizar, compartr_ {_] ?&’“D‘;g"” renza, claridad._. Cosas tan necesarias fm‘)"""
(Espedia) mirada ! futuro, de todo lo Que se puede X (Espaina) uno de ustedes. (México) [0dos hemos elevado nuestra mentalidsd * mmmqu;wamﬁm
lograr.” )

\ -
“El contenido es maravilloso. [..] Me ha “Me ha hecho sentirme arropada y acom Isi Salvarredi 'Fudem(inmnmdmaprenddups (] LuisuCorddto “Vi un absnico de posibilidades que no estaba  Monica Fernanda “Es un verdadero placer ser pate deesta fa-  Alfredo Rito “intensa, impresionante, increible. (] Me  Ester Gonzilez
QQQ_MQ_I_' isabel Selva fiada He conocido nuevos%— Salud “Estoy corvencido yo cada dis de que to  Davkd Espinoza “Me encanta [..] porque eres congruente clen WN"CMW Me deja una energla muy potente sder person: viendo. [...] Fue un sofar en grande, un creer Fecha milis. [ ] Y saber que cada quien estd apor-  Paicologla Quedo con las emociones * Mndfutiness
(Espana) raviliosos, que me han ofrecido todo su A tienes una misién muy grande, ks estas ch Negoc por cien y aplicas todo fo que nos enserias™ npre adelante con 10dos s 4 (A:gem.m) enmi” mdosvpvwwaqrurparaonmw;do (México) (Espana)
apoyo y todo su cariffo.” haciendo,. y Io estas hackendo muy bien™  (México) (EM) (Argenmo) meyor.
|
,. .
|
= r
Qe
M
. 3 3 Estoymwm:slechl{ )Podmmloiw Magui Lugo “Son demasiados contenidos muy buenos, X “Vino & reforzar 1odo por Io que hemos lu- “Me cambié el chip de ser alumna a sev em- “Me llevo sobre todo la sensacién de no R‘Q\MW “Nos dej6 el saber que todo es posible, siem-  Silvis Andrada
&mﬁﬁ“ﬁ:’&?ﬁm Euss Abvarez W&’:(m{x}::w“mm Mehs Schwellenbech uestro sueho. IpIca abao, peroes el Senestar pero lo que més me qust fue ver &l alumno :“‘""’;“W chado, [..] Agradezco a todo el equipo.” f."';"u‘g)"" presaria, ] Me motiva mucho tu 8quipo y tu ‘ufn:‘”::)"’" gear soloen este cambo, por wer compe- | Picolog| ney cuendo, ot lo ropongemos Pude  Idomes
4 w anamd) en ar mi 3
una canicia &l aima”. (Esoana) (Espana) (Hb»co) COMO PErsona, ¥ No $u precio forma de ensefiar.” heros que m:om:e e (Espma] OC: estrella polar. (Argentina)

: I 2
}
“Lo que te enserian, eflos lo ha probado Cadems : menHembnde “Fue una magnifica experiencia, i “Lo que recibimos es simplemente maravi- "Se me han ablerto nuevas perspectivas [..]  Gloris Alkcside "Me ha inspirado pars poder continuarcon  Javier Martos “Esta experiencia ha sido reaimente maravi- “Fue revelador, pera poder desbioquear un  Carolina Celeste
PrTIOY csndo ben Lenklo resurtedos. 14 19 !.ms o mmﬁﬁﬁfméiwwm " 3 en contenidos de muy afto valor, meravillo- foso. |- )Mxhcsgrm:mdosbsconwo— Ha supuesto confirmar que estoy en un Yoga mi $ueso. | }Ahcnséwcbmhx« Misics llosa. Estoy muy feliz. (Am&;’u montén de cosas. [..] Fue un antesy un Delfinc
comparten [..] tu vas a caballo ganador”. (Ewm) una facturacidn de 130 mil (Esoaﬂa) sas técnicas y aprendizajes, ponentes de feros, que nNos inspiraron. camino con corazén.” (Espafia) ue es muy fack con el g (Espafia) después.” Salud
icidon de 130 mil euros” alto nivel y testimonios que nos llenan. * (Argentina)
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“Venir a SiNi es como un respiro para tomar “Yo 1o sé como serd én otras formaciones, en Gonza “Nos diste todas las estrategias. [..] No Patricia Depetris “Ha sido un afio transformador. Muy agrade- “Poder hacerlo acompafiados es de muchisi- “Ha sido sublr 8 otro nivel, a fos més altos loanOinmeoMer “Me quedo muy satisfecha con la semana DﬂNm “Ha estado espectacular, hay un trabajoin-  Irene Garcla
fuerza y darme cuenta que el propdsito §r\atépez Vidroop es féclly sobretodo ese acompanamiento, pakarmm e tengo palabras para agradecer 10do lo que Ensefianza cido 8 Abel por todo fo que ha compartido. ™ Rafael mo valor. [. }Qracns@rx;@gpg;gi Ligia Cometto nndgsl )Asfouermehfmsqraaaspor Alimentacibn tuvimos de formacidn, con muchisimos  Educs crelbje detrés. [..] Todss lss herramientas el
que tengo es mucho mayor [..] Sndudaes  (éyico) *W""*;”“"?M"W (Esparia) hemos vivido,” (Argentina) (SEﬁff)‘m"m vez mds a nuestros suenos. (Argenting) todo vuestro acompanamiento. * (Espana) retos, (] Fue un buen avance.” (México) que nos faci¥tais son de incalculable valor ™ (Espaiia)
MA _1“"_ WM om‘w' SVALS

| vidroop https://bit.ly/TestimoniosVAT
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:Creamos juntos de la mano

Tu Negocio Formacién
Online?

» vidroop

» vidroop
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